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お客様は「損をしたくない」と思っている

成約札は「売れている証明」になる

思わず目を惹く成約札
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売るより売れる環境を！
エアプラ活用術 エアプラ

を運営
する

タイツ社
⻑です♪

お客様は「売れている店」から買いたい！その理由とは？

今すぐ『エアプラ』で検索！「成約カード」が作れます！



結論 誰でも簡単に使える「エアプラ成約札」でアピール！

人は損したくない「損失回避の心理」がある！

だからこそお客様に安心してもらう環境が大切！

つまり

今すぐ『エアプラ』で検索！「成約カード」が作れます！


